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]La Fundación Familiar Catala-
na, entidad promotora de la Uni-
versitat Internacional de Catalu-
nya (UIC), ha cerrado la com-
pra a ECA de dos edificios para
responder a las necesidades el
crecimiento del Campus Barce-
lona. Los dos nuevos edificios
suponen una inversión de 12
millones de euros. / Redacción

]Joves Agricultors i Ramaders
de Catalunya (JARC) pidió ayer
una reforma del sistema electo-
ral para optar a los puestos de
la junta del Consell Català de la
Producció Ecològica, cuyas elec-
ciones se celebraron ayer. Según
JARC, del censo de 1.055 inscri-
tos sólo 101 acudieron a votar
en las siete urnas. / P. Echauz

]Los representantes de Unión
Patronal Metalúrgica (UPM) y
de CC.OO. y UGT de Catalunya
firmaron ayer el convenio del
metal para la provincia de Barce-
lona. El acuerdo contempla una
subida del 1% para el 2010 más
una serie de complementos.
Para 2011 y 2012, la subida es
por tramos. / Redacción
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Y a fueron pioneros en
1997 abriendouna pági-
na web centrada en su
oferta pero en la que

apostaban por la cultura del vino
y por iniciar a los consumidores
en la cata. Ahora en Vila Vinite-
ca, tras haber incrementado en el
último año un 20% su número de
clientes y facturar ligeramente
más que en el 2008 pese a la cri-
sis económica, ya se preparan pa-
ra empezar a vender vinos antes
de verano a través de una tienda
on line. “Nuestros clientes nos in-
sistían”, asegura Quim Vila, pro-
pietario de Vila Viniteca junto
con su socio Francesc Martí.
Su compañía ha crecido expo-

nencialmente desde 1993, cuan-
do cogieron las riendas de un col-
mado del Born barcelonés inau-
gurado por el abuelo de QuimVi-
la en 1932. En 1993 cerraron el
año con una facturación que no
llegaba al millón de euros mien-
tras que el año pasado superaron
por primera vez los 30 millones,
distribuyendo en torno a 7.300 re-
ferencias entre vinos y destila-
dos. Importan, exportan y repre-
sentan marcas de prestigio como
el champán Salon, el Ribera del
DueroPingus del danés Peter Sis-
seck o los caldos del Priorat deÁl-
varo Palacios (L'Ermita) y Daph-
ne Glorian (Clos Erasmus).
Para este año, ajenos a la re-

tracción generalizada en el consu-
mo de vino, también esperan re-
sultados positivos gracias a su
apuesta por internet y a su firme

voluntad de consolidarse en Ma-
drid, donde ya cuentan con dele-
gación propia, e incrementar su
fuerza comercial en España.
Además de su servicio integral

de distribución, Vila Viniteca ha
entrado con fuerza en el campo
de la elaboración de vinos. Tras
asociarse en una joint venture al
50% con Finca Allende para ela-
borar Paisajes (Rioja) o hacer lo
propio enYecla, donde conBode-
gas Castaño nace Viña al lado de
la casa, también han apostado
por la DORueda, donde elaboran
con Ángel Lorenzo Cachazo el
exitoso blanco sin crianza Perro

Verde y por el Ribera del Duero
con el tinto Venta las VacasdeBo-
degas Vizcarra. Francesc Martí,
por su parte, es el propietario de
Ca n'Estruch (DOCatalunya). En
marzo se estrenan en las Rías Bai-
xas con el albariño Jardín de Lu-
cía. Y en abril empiezan a entre-
gar los 1.000 lotes exclusivos con
los que festejar su 75.º aniversa-
rio. Se trata de vinos únicos de la
añada 2007 que sólo se pueden
adquirir en su conjunto (3.480
euros) y que fueron encargados
expresamente para la ocasión a
25 bodegueros españoles y a uno
portugués.c
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Las dos mayores patronales
del vino en Catalunya, la Unió
Vinícola del Penedès (Uvipe)
y la AssociacióVinícolaCatala-
na (AVC), se han fusionado
después de tres años de estre-
chas colaboraciones para “su-
mar esfuerzos” y “mejorar el
sector vinícola catalán”. La
nueva organización represen-
ta el 90% de la comercializa-
ción del vino embotellado ca-
talán y buena parte de la venta
de vino a granel. La superpa-
tronal resultante de la integra-
ción de Uvipe y AVC cuenta
con 161 empresas asociadas y
trabajará con un presupuesto
anual de 320.000 euros.
Entre los objetivos de la nue-

va organización destaca poner
en marcha de forma inmedia-
ta un programa específico que
“ayude a las empresas a expor-
tar y a posicionarse en losmer-
cados exteriores, así como
aprovechar almáximo las sub-
venciones que las administra-
ciones ofrecen para este tipo
de actuaciones”. También se
quiere continuar trabajando
en las actuales acciones de pro-
moción, fortalecer las herra-
mientas de formación, incluir
novedades en el concurso de
cartas de vinos de los restau-
rantes catalanes (Cartaví) y
promocionar el vino catalán
en la restauración.
La sede de la nueva organi-

zación está en Barcelona, aun-
que se conservan las depen-
dencias de Uvipe en el Parc
Àgora de Vilafranca del Pene-

dès como subsede operativa.
El hecho de que la integra-

ción de Uvipe en la AVC su-
ponga concentrar en una mis-
ma asociación al 90% de la co-
mercialización del vino cata-
lán les lleva a afirmar que a
partir de ahora podrán formu-
lar “una voz unánime” ante la
Administración y ante el resto
de los interlocutores.
La nueva estructura permi-

te también evitar la duplici-
dadde funciones y la doble afi-
liación de un número impor-

tante de empresas. Joan San-
tó, responsable de la viña y el
vino del principal sindicato
agrario, Unió de Pagesos, no
confía en que la nueva orga-
nización patronal permita se-
llar un acuerdo para pagar un
precio digno por la uva, una
cuestión que considera “bá-
sica para la subsistencia del
sector”.
El presidente de laAVC, Ra-

mon Roqueta, de Bodegas Ro-
queta (Manresa), presidirá la
nueva organización, que con-
tará con el presidente deBode-
gas Torres (Vilafranca del Pe-
nedès) y presidente de Uvipe,
Miguel A. Torres, como vice-
presidente primero.c
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